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Exportom do zahranicia
Si vytvorite noveé

prilezitosti

Export vgrobkov a sluzieb bol tradi¢ne
doménou predovsetkym velkych
spolo¢nosti, ale skusenosti poslednych
rokov ukazuju, ze vyrazne z neho mézu
profitovat aj malé a stredné firmy.
Dokazu tak preniknut na vacsie trhy,

zvysit ziskovost a podporit vlastny rast.
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Nikdy to nebolo také lahké ako

v stucasnosti. Okrem zjednodusenia
medzinarodnych obchodnych operacii
exportngm aktivitam pomaha

aj dostupnejsia Statna podpora

¢i podporné sluzby sukromného sektora.

Tento material poskytuje zakladné
informacie a praktické rady

pre podnikatelov, ktorf citia, ze slovensky
trh je im primaly, a hladaju spbsob,

ako expandovat do zahranicia.
Nasledujuce kapitoly pomo6zu zorientovat
sa v tejto problematike a prevedu
vsetkymi dolezitymi krokmi na ceste

k uspesnému medzinarodnému
obchodovaniu.



Rastuci exportny apetit slovenskych
firiem mozeme pritom pozorovat

aj na datach Statistického Uradu SR.
V marci 2021 dosiahol celkovy objem
zahrani¢ného obchodu novy rekord,
ked prekonal hranicu 8 miliard eur.
Viac slovenskuych produktov smerovalo
na trhy krajin Europskej unie,

ale aj do zvysku sveta. Primarnym
vyvoznym artiklom stale ostavaju
dopravné prostriedky, pri ktorgch hra

najsilnejsiu rolu automobilovy priemysel.

Na nasej ,road map" slovenského
exportéra si ukazeme, aké zahranicné

Takto sa podielal export
na predaji tovarov a sluzieb:

Zdroj: infogram.com

2019 80,3 93,9 85,5
2018 79,5 88,6 89,2
2017 748 84,9 881
2016 70,0 81,2 86.2
2015 67,7 791 85,6
2014 64,7 76,1 85,0
2013 64,2 742 86,5
export HDP podiel exportu

v mid.eur v mid.eur naHDP v %
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trhy patria medzi najoblubenejsSie
potencial na prebadanie, aku exportnu
stratégiu zvolit a ako ziskat data

a informacie potrebné pre jej tvorbu.
Okrem samotnej realizacie vyvozu
preberieme moznosti financovania

a ponuku produktov, ktoré nam v nasom
snazeni mbézu pomoct. Pozrieme

Sa na mozné rizika a medzinarodné
pravne normy, ako aj Statne institucie,
ktoré tieto pravidla vytvaraju,

Ci poskytuju poradenstvo a potrebnu
pomoc.

Kam exportujeme najviac (2019):

Zdroj: Statisticky urad SR

Nemecko 17.7 72
Ceska republika 88 1
Pol'sko 6 75
Francuzsko 56 7
Madarsko 5,2 6.5
Ostatné krajiny 37 46
Objem podiel na
v mid.eur celkovom

exportu v %



Krehka realita
slovenského exportu

Export je pre Slovensku republiku
Zivotne délezita sucast ekonomiky.
Existuje na to viacero dovodov

a predispozicii, najma geograficka
poloha a velkost trhu. Faktom vsak
je, Zze napriek tymto skuto¢nostiam
aj historickému dedic¢stvu v oblasti
exportu, Struktura slovenského
zahrani¢ného obchodu ma vazne
trhliny. Dokazuje to mnozstvo
ukazovatelov, statistik,
medzinarodnych hodnoteni,

ale aj nedavno publikovana
analyza , Krehka realita slovenského
exportu”, vypracovana Radou
slovenskych exportérov

v spolupraci s Ekonomickou
univerzitou v Bratislave. Potrebu
transformacie a inovativnych
pristupov, efektivhych na prienik
na zahrani¢né trhy, a s tym suvisiaci
nevyhnutny rast medzinarodnej
konkurencieschopnosti, urgchlila
pandémia koronavirusu.
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Preto je potrebné neustadle
komunikovat s podnikatelskou
obcou, zjednodusSovat procesy

a ponukat inovativne rieSenia.

V biznise su spravne informacie

Vv spravnom c¢ase zakladom

pre rozhodovanie. Verim, Ze aj tento
e-book, na ktorom sme participovali
so Slovenskou sporitelfiou, Euler
Hermes, pravnou kancelariou
Lansky, Ganzger + Partner
Rechstanwadlte a sukromngm
sektorom, pomoze slovenskym
podnikatelom najst tie spravne

a optimalne rieSenia na prienik

na zahranicné trhuy.

Lukas Parizek
predseda Rady slovenskych exportérov



https://www.exporteri.sk/wp-content/uploads/2021/08/RSE_Krehk%C3%A1%20realita%20slovensk%C3%A9ho%20exportu.pdf
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Vdaka medzmarodnej
pomoci je pre export &

zaujimava aj Afrika

Pri vgbere vhodnej krajiny
pre slovenské vyrobky netreba
chodit daleko.

Najvacsim obchodngm partnerom
domaceho priemyslu je uz dlhodobo
Nemecko a celkovo priblizne 85 percent
tovarov posielame do krajin Europskej
unie. Pokial neovladate nemcinu

ani anglictinu, urcite sa pri dohadovani
spoluprace budete vediet dohodnut

s nasimi ceskymi susedmi! Ceska
republika je CiastoCne aj preto nasim
druhym najsilnejSim odberatelom.
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Najoblubenejsie
trhy slovenskych
exportérov:

Nemecko

Ceska republika
Pol'sko
Francuzsko
Madarsko
Rakusko

Vel'ka Britania
Taliansko

Rumunsko



Naopak, niektoré najvzdialenejSie Podla Igora Sitara zo spoloc¢nosti PRP

trhy ako Austrdlia a Juzna Amerika je najvacsim odberatelom jej drevarskych
mozu spbésobit namiesto radosti vyrobkov Madarsko, avsak z pohladu

Z prekvitajuceho obchodu, skér bolesti buducnosti sa zaujimavejSie javi ina
hlavy. Dévodom su predovsSetkym silné krajina.

a zabehnuté obchodné spojenia

z minulosti. ,Na tychto kontinentoch
sme nenasli prienik z dévodu
dostato¢ného odbytu a lepsSich
obchodnych podmienok na ingch
kontinentoch. Australia a Juzna Amerika
su najvzdialenejSie kontinenty

a tradi¢ne zasobované z Nového Zélandu Najvacsi potencidl ma Nemecko

a Severnej Ameriky,” upozornuje p. Sitar. z dévodu rastucej produkcie
inzinierskych drevarskych produktov
a rozsSirovania uplatnenia dreva

v stavebnictve.

Igor Sitar, generalny riaditel PRP

Do Nemecka hajviac
vyvazame:

- auta

- stroje a zariadenia

- kovy a vyrobky z nich
- chemické vyrobky

- obuv

Poradie kontinentov podla exportu (v mil. eur, 2019):
Zdroj: Statisticky urad Slovenskej republiky

1 Eurdpa 71896
2 Ada 3953
3. SevenaalumaAmerka 33
4 Afka 739
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ZjednodusSene povedané, ide

o predsudky a s tymi sa tazko bojuje.
Napriklad technologickej spoloCnosti
MicroStep — MIS, ktora vyraba pristroje
pre meteorologiu, hydrologiu a namorné
prostredie, sa [ahSie podnika v krajinach
byvalého Sovietskeho zvazu. ,Viac
rozumieme potrebam aj kvoli spolocnej
historii a transformacii. Oviadame rustinu
a tiez rozumieme potrebam trhu viac
ako zapadna konkurencia. Perspektivne
je pre nase produkty aj samotné

Rusko,” tvrdi Jozef Omelka, business
development director z firmy

MicroStep — MIS.
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Nie je vSetko len o racionalnych
vztahoch a ekonomickych udajoch.
Do hry vstupuju aj zakorenené
predstavy o vyrobkoch vychodnej
Eurdépy, ktoré stale ovplyviuju
niektorych odberatelov a zakaznikov
Zo Zapadu.

Azijské ekonomiky su dihodobo
povazovaneé za rychlo rastuce trhy

a nejaky Cas to tak aj nadalej ostane.
Technoldgie spoloc¢nosti MicroStep — MIS
su v krajinach ako Indonézia a Cina

Ci Vietnam a Bangladés stale viac
Ziadané a o zvysovanie svojho trhového
podielu sa snazi vyrobca aj na africkom
kontinente. , Afrika dostava obrovsku
medzinarodnu pomoc. Nas produktovy
rad — meteoroldgia, hydroldgia je touto
pomocou podporovany,” konstatuje

p. Omelka a dodava, ze v jeho odvetvi
je skor tazsie preniknut ku zakaznikom
na americkom kontinente.
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Vgra rji

spoznajte tak, akoby

nu

ste sa tam chceli

prestahovat

Hoci uz mate predstavu, v ktorej krajine
hladat novych obchodnych partnerov,
stale sa netreba ponahlat.

Dbékladna analyza trhu a marketingovy
prieskum by mali byt vasim prvgm
krokom. AZ na tychto zakladoch mézete
postavit pevnu stratégiu, ktora nepovedie
k zbyto¢nému plytvaniu ¢asom

a peniazmi. Dokonca aj navsteva krajiny
a 0sobna skudsenost moze v kone¢nom
dosledku zmenit vas nazor. ,Pouzivame
volne dostupné data, ktoré dalej
dopifiame prieskumom trhu, navstevou
krajin a ucastou na Specializovanych
vystavach ako navstevnik alebo
vystavujuci,” vysvetluje Igor Sitar

Z0o spolocnosti PRP.
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Najvacsou vyzvou v zaciatkoch
bol pre nas vyber spolahlivych

a perspektivnych klientov v danej
krajine.

Igor Sitar, generdlny riaditel PRP
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Co si treba vsimat

- technologicky pokrok
- ekonomicku situaciu
- politickua situaciu

- socidlne podmienky

Zdroj: export.slovensko.sk

Tak ako nas aj doma zaujima, kam
nasa krajina smeruje, pripadne aké
technoldgie prenikaju do nasich zivotov
a menia ich k lepSiemu, aj pri skimani

exportnej krajiny, ide o dblezité poznatky.

Pre vyber spravnej stratégie je potrebné
poznat aj ekonomicku situaciu

v regione a vsetky faktory , ktoré s tym
suvisia. Bez udajov o tempe rastu

vasho odvetvia, dostupnosti pracovnej
sily, urokovych sadzieb a danovej
politiky sa do ziadneho exportného
dobrodruzstva netreba vbbec pustat.

RozsSirit svoje podnikanie za hranice

domaceho Statu je podobné ako
prestahovat Cast svojho zivota
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do zahranicia. Kto by sa stahoval

do neznamej krajiny a kto by
nepotreboval poznat politické pomery

a stabilitu svojej destinacie? Pri podnikani
je to podobné, a tak nezabudajte

na preskiumanie protekcionizmu

VO vasom odvetvi, administrativne
bariéry, ¢i dokonca také zakladné veci,
ako je ochrana sukromného vlastnictva
alebo hrozba ozbrojeného konfliktu.

S tym suvisia aj zivotné podmienky
obyvatelov, vyska déchodkov, pripadne
kulturne prostredie a moralne hodnotuy.

Skumaijte podrobne trh
a preverte:

- objemy trzieb v odvetvi

- kolko je mozné z trhu ziskat
- spravanie spotrebitelov

- €o ponuka konkurencia

- ako sa dostane vas produkt

ku zakaznikovi

Zdroj: export.slovensko.sk
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Aby ste ziskali predstavu, kolko treba

pre cielovy trh vyrobit, je potrebné
vediet, kolko mbézete predat, a teda aké
objemy trzieb dané odvetvie dosahuje.
Podla tychto informacii si moézete
vypracovat podrobny plan s konkrétnymi
¢islami. AvSak na konci kazdej hodnoty

a Statistiky sa skrgva konkrétny zakaznik.
Kto moje vyrobky kupuje a preco, je
otazka, ktord nesmie pri vasich analgzach
chybat. Preferencie kupujucich, ich
Struktura a motivy nakupu vam pomoéozu
aj pri ur¢ovani kone¢nej ceny vyrobkov,
¢i pri budovani reklamnej stratégie.
Samozrejme, je nevyhnutné vediet, kto
ide proti vasim zaujmom. ESte predtym
nez spravite nezvratné rozhodnutia,

je idealne spoznat konkurenciu.

KluCové informacie je mozné ziskat
vlastngm vyskumom, mnoho ich je vsak
dostupnych zadarmo a zverejnenych

na internete. Okrem , prieskumu od stola,”
vas prehlad obohati aj spoznavanie
prostredia na vlastnu kozu. V kone¢nom
dbsledku mbéze zavarit aj podnikatelska
intuicia, pripadne schopnost
nadvdzovat nové obchodné prepojenia,
ako naznacuje Lubomir JancoSek

Zo spolocnosti Engul.

KR

Odborné a networkingové podujatia,
ktoré mézu pomoct s novgmi
kontaktmi, na Slovensku organizuje
Rada slovenskych exportérov.
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Oblubené informacné
zdroje exportérov:

- profily vSetkych krajin sveta
- v ¢om sa krajiny lisia

- medzinarodné statistiky

- technické standardy

- mozné rizika

- ekonomicko-obchodné analyzy

Zdroj: export.slovensko.sk

Orientovali sme sa predovsetkym

na okolité krajiny a krajiny, v ktorych
sme vedeli nadviazat osobné
kontakty.

Lubomir Jancosek, Engul
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Preverte si

nodmienky v krajine

aj parthera

Tak ako kazdému délezitému kroku

V Zivote, aj vstupu na novy obchodny
trh musi predchadzat analyza

a zvazenie moznych rizik a komplikacii.
Podcenenie tohto kroku by mohlo
sposobit problémy v buducnosti,
pripadné straty ¢i priamo ohrozenie
finan€ného zdravia spolo¢nosti.

V pripravnej faze, v ktorej sa
Zoznamujeme najma s podmienkami
v zahranici, je dblezité spoznat
podnikatelské prostredie danej krajiny.
To, samozrejme, zavisi od tamojsSieho

politického systému a pravneho poriadku.

Je preto vhodné preverit si, ¢i sa mézeme
spolahndt na vnutrostatnu legislativu

WWW.SIsp.sk/biznis/export

Co potrebujeme vediet
0 exportnom trhu:

- velkost trhu

- dovozny rezim

- colnyg rezim

- celkovu hospodarsku situaciu
- predpokladany vyvoj dopytu

- geografické a kulturne pomery

Zdroj: Eximbanka — Manual slovenského exportéra

a na dodrziavanie medzinarodného
prava. Dblezitym dielom skladacky je aj
skutocnost, ¢i ma Slovenska republika
svoj zastupitelsky urad v cielovej krajine.
Rovnako doblezité, ako preverit exportnu
krajinu, je aj kontrola obchodného
partnera. D6sledna previerka moze
uSetrit financné naklady a pomoze
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predist pripadom, ked uz nemame svoj
tovar, ale ani peniaze zan. Nejde pritom
0 ziadnu vedu. Staci preverit vSetky
dostupné informacie o zahrani¢nom
partnerovi, pripadne si ich priamo

od neho vyputat.

Predtym ako krajinu opusi prvy balik Ci
kamion, je potrebné preskumat colné

a danoveé predpisy v krajine, do ktorej
zasielka smeruje. Bude sa na vyrobky
uplatnovat clo? Europska unia je aj
colnou Uniou, a tak v ramci jej clenskych
krajin tento problém nehrozi. Avsak ani
tu nemusia mat nasi exportéri na ruziach
ustlané. Podla Lubomira JancoSeka,
vykonneého riaditela spolo¢nosti Engul,
nie su podmienky v Europskej unii

pre véetkych rovnaké. ,V ramci EU sice
platia jednotné predpisy, ale verejné

aj neverejné obchodné sutaze su
nastavované tak, aby mal zahranicny
uchadzac stazenu poziciu,” upozoriuje.

Sucastou previerky nemusia byt

a zvycajne ani nebyvaju informacie
tvoriace obchodné tajomstvo
preverovanej spolo¢nosti.

JUDr. Martin Jacko, konatel, Lansky,

Ganzger & Partner Rechtsanwadlte
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V kiipnej zmluve
nesmie chybat:

- nazvy a adresy oboch subjektov
- opis tovaru

- mnozstvo

- cena tovaru

- platobné podmienky

- dodacie podmienky

- zabezpecenie zavazkov

Zdroj: Eximbanka — Manual slovenského exportéra

Nie vSetky typy tovarov mozu slobodne
putovat cez hranice do cielovych krajin,

a tak vznika dalSia nastraha. Treba
preverit predpisy upravujlce postavenie
zahranicného podnikatela v danej krajine
a suvisiace obmedzenia. le mozné,

Ze bude potrebné zaregistrovat sa ako
dodavatelsky subjekt, pricom na dovoz
niektorych vyrobkov moze byt potrebna
aj Specialna vynimka alebo licencia.

Po svedomitej priprave a zvazeni
vSetkych faktorov je mozné konecne
vykrocit prilezitosti v ustrety.

Po vykonani potrebnych registracnych
povinnosti uz ni¢ nebrani priprave

a podpisu dohody o spolupraci. Ta hovori
o tom, s kym a za akych podmienok
ideme obchodovat. Pred samotnou
obchodnou zmluvou, ktora uz hovori

o konkrétnych platobnych podmienkach,
spb6sobe dodania tovaru Ci zabezpeceni
zavazkov, odporucaju odbornici
vypracovat aj ramcovu dohodu.

15






kapitalu

Ak predate pohladavku, zaplatenia sa
nemusite bat. Vyuzite aj iné bankoveé
nastroje na znizZenie rizik.

Ziskanie zahrani¢ného partnera, ktory
ma zaujem o vas tovar, je vybornou
spravou. Avsak, kym nie je celd
objednavka vyexpedovana a pohladavky
uhradené, nemate esSte vyhraté. Pritom
prave dostupnost kapitalu moze byt
problémom, ktory vas zabrzdi v snahe

o rozsirenie podnikania za hranice statu.
Nastastie existuje viacero spdésobov ako
rozsirit svoje podnikanie a zaroven mat
pokojny spanok.
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Nezahodte prl'leiitos'
len kvoli nedostatku

Tak ako je délezity vyber
spolahlivych a perspektivhych
obchodnych partnerov, nemenej
délezity je aj vyber spravneho
finan¢ného partnera. Slovenska
sporitelfia ma v portfdliu vSetky
rieSenia potrebné pre hladky priebeh
realizacie exportu.

Katarina Gasparovska, riaditelka odboru
financné riesenia pre firmy Slovenskej
sporitelne
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Zabezpecte si
financovanie

Jednou z moznosti, ako prekonat
problém s nedostatkom zdrojov

na realizaciu obchodnej zmluvy,

je takzvané kontraktové financovanie.
Vdaka uzavretej dodavatelskej

zmluve s odberatelom mézete ziskat
financovanie celého obchodného cyklu,
od nakupu materidlu a zabezpecenia
vyroby az po dodavku tovaru

a inkasovanie platby od jeho odberatela.
Podmienky financovania sa pritom daju
usit na mieru kazdému obchodnému
pripadu. Banky a poistovne totiz
ponukaju Siroku paletu sluzieb, ktoré
sa daju individualne nastavit.

Vzhladom na to, Ze ide o Ucelové
financovanie kontraktu, banky skimaju
platobné a dodacie podmienky, bonitu
odberatela, schopnost dodavatela
dodat predmet kontraktu. Zakladngm
predpokladom financovania su dobre
nastavené podmienky dodavatelskej
zmluvy.

Predajte vase
pohladavky banke

Aby ste boli konkurencieschopni, mézete
ponuknut, alebo od vas odberatel méze
pozadovat odlozenu platbu, t. j. aby

ste mu umoznili zaplatit faktury neskor
po dodavke, napr. 90 dni od vystavenia
faktury. Vdaka predaju pohladavok
banke, nemusite ¢akat na Uhradu
faktury, ale mozete ziskat financie este
pred splatnostou vystavenych faktur,
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¢o mdze mat vplyv na ekonomicku
situaciu firmy, a to nielen v naro¢nych
hospodarskych ¢asoch. Banka okrem
uhrady faktury pred lehotou splatnosti,
preberie na seba riziko neuhradenia
exportnej pohladavky a spravu
pohladavok.

Ak je predmetom exportu technologia,
alebo investi¢ny celok, je mozné,

Ze odberatel bude pozadovat splatkovy
kalendar na uhradu dodaného
predmetu. Aj v tomto pripade mozete
dlhodobu pohladavku predat banke

a ziskat nielen financné prostriedky
pred lehotou splatnosti, ale aj

ochranu pred nezaplatenim. Aj vtedy

je dblezité nastavenie podmienok
kontraktu, hlavne Ci je zaplatenie
tovaru zabezpecené bankovou zarukou
alebo dokumentarnym akreditivom,
pripadne je mozné pohladavku poistit.
0 moznostiach financovania alebo
zabezpeclenia sa poradte s vasou bankou
uz v Case pripravy obchodnej zmluvy.
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Exportny odberatelsky
uver pomoze

s hladkym priebehom
obchodu

Zaujimavym spdsobom, ako zabezpecit
hladky priebeh cezhrani¢ného obchodu,
bez finan¢nych komplikacii, je exportny
odberatelsky dver. Poskytuje ho banka
v krajine exportéra odberatelovi na to,
aby umoznila zaplatit exportérovi cenu
za dodany tovar. U¢elom tychto Gverov
je podporovat export domacich tovarov
a sluzieb. Preto ¢ast exportovaného
tovaru musi byt slovenského povodu.
Uver je poisteny slovenskou
exportno-importnou bankou EXIMBANKA,
a to az do vysky 95 percent hodnoty
averu.

Vyhody exportného

uveru:

- nehrozi nezaplatenie
dodaného tovaru

- diznikom uveru
je zahrani€ény odberatel

- uroky a poplatky
hradi odberatel

- uver je poisteny EXIMBANKOU
az do vysky 95 %

Ziskajte zaruku
od banky

Kazda dohoda nesie urcité riziko, Ci uz
na strane dodavatela, alebo odberatela.

WWW.SIsp.sk/biznis/export

Pri obchodovani so zahranicnym
odberatelom, s ktorym nemame takmer
Ziadnu historiu, je riziko nezaplatenia
tovaru este o nieco vacsie. Preto je
vhodné pozadovat ako zabezpecenie
platobného rizika platobnu bankovu
zaruku, alebo dokumentarny akreditiv.
Odberatel moze od vas pozadovat
zabezpecenie rizika riadneho splnenia
kontraktu, vratenia akontacie alebo
povinnosti v ramci zarucnej lehoty. Preto
banky ponukaju rézne druhy bankovych
zaruk, ktoré sa ani zdaleka nevztahuju
len na medzinarodny obchod.

Banka sa moze
zarucit za:

- ponuku

- vratenie akontacnej platbhy
- riadne spinenie kontraktu
- kvalitu

- zadrzné

- zaplatenie kupnej ceny

Na zabezpecenie platobného rizika

sa okrem bankovej zaruky vyuziva
dokumentarny akreditiv. S tymto
platobnym a zabezpecovacim nastrojom
sa stretnete hlavne pri obchodovani

s azijskgmi krajinami. Vyhodou akreditivu
je, ze banka odberatela sa zaviaze
zaplatit tovar po predlozeni dokumentov,
ktoré su dohodnuté v akreditive.
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Poistite si svoje
pohladavky

Uzitocngm nastrojom, ako ochranit
podnikanie pred neplaticmi na strane
odberatelov, je poistenie pohladavok,
ktoré kryje vase nezaplatené faktury

za dodané sluzby Ci tovar. Poistenie
pohladavok navysSe umoznuje vopred
efektivne zhodnotit vasich potencialnych
zakaznikov Ci priamo odhalit moznych
neplaticov. V pripade, ze sa odberatelia
do insolvencie dostanu, poistovia vas
odskodni. Na trhu existuju produkty
urcené pre malé firmy, ako aj pre vacsie
spoloc¢nosti, takze poistit sa mobze kazdy
podnikatel.

y ==
« ?.."I»

Ak sa vasi zakaznici dostanu do
insolvencie alebo do dlhotrvajuceho
omeskania, dostanete odskodnenie
az do hodnoty dodanych tovarov

a sluzieb.

Peter Mucina, riaditel EULER HERMES

Exportujte s nami,
bezpecne a bez rizika

Potrebujete poradit ¢i hladate informacie

(nielen) o financovani exportu?

Zistit viac

Ako funguje poistenie
pohladavok:

- kontrola situacie u odberatela
- nastavenie poistnych limitov
- kazdodenné podnikanie

- aktualizacia poistnych limitov
- rozsirenie podnikania

- hlasenie poistnej udalosti

- vymahanie pohladavok

Zdroj: Euler Hermes

Nezabudajte na
ostatneé rizika

Svet je chaotické miesto a okrem
komerc¢nych rizik ako platobna nevdla
¢i platobna neschopnost existuju
napriklad aj politické rizika zahrani¢ného
obchodovania. Tie zahfnaju udalosti,
akygmi su napriklad Strajk, teroristicky
utok ¢i administrativne opatrenia vliady
a prirodné katastrofy, ktoré by vas
mohli dostat do tazkej situacie. Znie

to absurdne, ale musite predvidat

aj nepredvidatelné okolnosti. Proti
vSetkgm tymto pripadom sa da poistit
v spolocnosti EXIMBANKA.



https://www.slsp.sk/sk/biznis/obchodne-financovanie/export

Stratégia vyberu platobnych podmienok
z pohladu exportéra

Platba vopred
(akontacia)

Dokumentarny akreditiv
(na videnie alebo
s odloZenou splatnostou)

Dokumentarne inkaso
(dokumenty oproti platbe)

Dokumentarne inkaso
(dokumenty oproti
akceptacii zmenky)

Vghodnost pre exportéra

Platba po dodavke
tovaru (odklad splatnosti)

OdloZena platba

Platobneé podmienky

WWW.SISp.sk/biznis/export
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dohodach

Dodavku tovaru méze spomalit
aj zakaznik. Dobra dohoda znamena
dobry spanok.

Vediet sa vyhnut neplaticovi, ¢i dobre
odhadnut potreby trhu, vie uz kazdy
exportér velmi dobre. Za hranicami vsak
moze kazda takato chyba boliet o nieCo
viac a aj jej dosah bygva vyznamnejsi.
Délezité je preto spoznat vSetky rizika
v zahrani¢nom obchode, dobre ich
preskumat a svoje kroky nasledne
prisposobit. Len tak sa m6zu naplnit

aj nase oCakavania z uspesného
rozsSirenia podnikania za hranice.

WWW.sIsp.sk/biznis/export

' Uznavané pravndla vam

= pomozu pri novych

/i

Najvacsie rizikda, ktorgm sme celili,
boli krachy firiem a nasledné
nezaplatenie. Toto rieSime
platobngmi podmienkami.
Neposielame tovar, pokial nie

je minimalne 90 percent zaplatené.

Jozef Omelka, business development
director, MicroStep-MIS
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Aké rizika pozname:

- teritoridlne
- trhové
- komercné

- iné (jazykové, pravne,
rozdielne kultirne zvyklosti)

Teritoridalne

Vacsina nastrah, ktoré na zacinajuceho
exportéra ¢akaju, sa daju zhrnut

do troch zakladnych skupin. Tou prvou
su teritorialne rizika a upozornuju nas
na neistoty v politickej a ekonomickej
oblasti nasej cielovej krajiny.

Podcenenie tejto nastrahy vas
moze pripravit o zasluzenu platbu
za dodany tovar ¢i rovno o celu
investiciu. Namiesto o¢akavanych
ziskov z medzinarodného
obchodovania tak méze naopak
prist k poklesu hodnoty vase;j
spolocnosti.

Jozef Hrabina, hlavny analytik Rady

slovenskych exportérov

WWW.sIsp.sk/biznis/export

Trhové

Kazda vyzva prinasa spolo¢nosti neistotu
a snaha o umiestnenie svojich vyrobkov
na zahranicnom trhu nie je vgnimkou.
Produkt méze byt vynikajuci, no napriek
tomu sa moze stat, ze si svoje miesto

na novom trhu nenajde, resp. ze nebude
zodpovedat poziadavkam importéra.
Povestngm polenom pod nohami moze
byt v tomto pripade Statny zasah, zmena
dopytu po danom tovare, ale napriklad
aj vplyv prirody a sezonny vykyv.
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Komercné

Déveruj, ale preveruj. Prave v tomto
duchu sa nesu aj komercné rizika, ktoré
nas upozoriuju na nesplnenie zavazku
zo strany obchodného partnera. Moze ist
0 neschopnost, ale aj o0 neochotu dodrzat
dohodnuté podmienky. Pre spokojnejsi
spanok sa treba zamerat na spolahlivost
obchodného partnera, ale aj na kvalitu
obchodnej dohody ¢i jej vymahatelnost.
Nemusi byt vgnimkou, ze odberatel brzdi
vzajomnu spolupracu, o ma za nasledok
oneskorenie aj zaverecCnej platbu.

Za posledné storocia sa

v medzinarodnom obchode vytvorili
zvyklosti, ktoré exportérom pomahaju
preklenut rozdiely a odstranit neistotu.
NajpouzivanejSimi su dolozky
INCOTERMS. Tie urcuju povinnosti
predavajuceho a kupujuceho, suvisiace
s dodavkou a prevzatim tovaru.

0 vzoroveé zakony pre zahrani¢ny obchod
sa postarala Komisia OSN pre pravo
medzinarodného obchodu UNCITRAL.
Daldim zjednodusenim stiborom noriem
pre celosvetoveé pouzitie je UNIDROIT,
ktory bol vytvoreny v Rime.

WWW.SIsp.sk/biznis/export

Dodacie podmienky
INCOTERMS stanovuju
pravidla predovsetkgm
pre:
- sposob, miesto a okamih

predania tovaru kupujucemu

- sposob, miesto a okamih
prechodu nakladov, ale aj rizik
z predavajuceho na kupujuceho,
informovanie o expedicii

- dalSie povinnosti stran
pri zaisteni dopravy,
nakladky a vykladky tovaru,
sprievodnych dokladov, kontroly,
poistenia, colného konania
a pod.

Specifickgm rizikom nasho odboru
c¢innosti je ob¢asny nedostatok
sucinnosti zahranicného zakaznika,
pri priprave podmienok na realizaciu
nasho zariadenia u zakaznika.

Lubomir Janéosek, vykonny riaditel

spolo¢nosti Engul



Exportna banka moze

poradit aj pomoct

so zarukami

Hoci kazda sukromna spolo¢nost
~Kope"” sama za seba, zodpovednost
za podporu exportu lezi predovsetkym
na pleciach statnych institucii.

Jednou z najddlezitejsich je v tomto
ohlade exportno-importna banka
EXIMBANKA SR, ktora okrem uverov
poskytuje aj rbzne zaruky a poistenia

pri cezhrani¢nych obchodoch.

Ide o exportno-uverovud instituciu

so sidlom v Bratislave, ktora neodmietne
podat pomocnu ruku ¢i poradit malgm,
stredngm ani velkym spolo¢nostiam

s exportnymi ambiciami. Podla Lubomira

WWW.SIsp.sk/biznis/export

JancoSeka, zo spolocnosti Engul, bola
EXIMBANKA ndapomocna v nemalej miere.
.Najma pri zabezpecleni financovania
finanCne zlozitych projektov,” hovori
Jancosek.

UzitoCnhé kontakty
a informacie: «

- Ministerstvo hospodarstva
- Ministerstvo zahrani¢nych veci
- Ministerstvo financii

- Ministerstvo pédohospodarstva
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Export a podnikanie

podporuju: &

- Exportno-importna banka
Slovenskej republiky

- Slovenska agentura pre rozvoj
investicii a obchodu

- Rada slovenskych exportérov

- Slovenska zaruéna a rozvojova
banka

- Slovenska polnohospodarska
a potravinarska komora

- Slovak business agency

- Slovenska inovacna
a energeticka agentura

O buducnost Slovenska, ktoré je Uspesné
na exportnych trhoch, ale zaroven
atraktivne aj pre zahrani¢né peniaze,

sa stara Slovenska agentura pre rozvoj

S akgmi zahraniéngmi

investicii a obchodu SARIO.

Tato organizacia dokaze efektivne
pomact s prezentaciou nasich spolo¢nosti
za hranicami. Ak potrebujete n3ajst
zaujimavy rychlorastuci trh ¢i pomoct

s UCastou na zahrani¢nom veltrhu,
obratte sa na SARIO. Spolo¢nost
MicroStep-MIS napriklad vyuziva
obchodné cesty, ktoré tato agentura
organizuje, a ziskava tak nové kontakty,
skudsenosti a informacie.

Byt ¢lenom vladnej misie nam
pomaha otvarat dvere k rokovaniam
v navstivenych krajinach.

Jozef Omelka, business development
director, MicroStep-MIS

cestami moze SARIO pomact:

Podujatie Miesto konania
EuroBLECH Hannover, Nemecko
MIDEST Lyon, Francuzsko
METAL SHOW & TIB Bukurest, Rumunsko
JECWORLD Pariz, Francuzsko
ITM Poznan Poznan, Polsko
ELEKTRO Moskva Moskva, Rusko
KazBuild Almaty, Kazachstan
Zdroj: SARIO

WWW.SIsp.sk/biznis/export

Zameranie

kovoobrabanie
subkontracny veltrh
technicky veltrh
kompozitné materialy
subkontrakcny veltrh
elektrotechnicky priemysel

stavebny priemysel
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